
PROGRAMA FORMACIÓN:

FICHA:

INSTRUCTOR:

GUÍA DE APRENDIZAJE : FECHA:

Fisico Digital SI NO

Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X
06/03/2026

QUIZ X 13/03/2026

Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X
20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026
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Tabla 1. Descriptores para el Desarrollo de la Ruta de Aprendizaje.

NOMBRE DEL APRENDIZ Actividad a desarrollar 

Forma de Entrega 

de Evidencias Fecha de Entrega
ENTREGO

ALEXA FERNANDA BUCURU MENDEZ

MIGUEL ANGEL CARDONA GUARIN

JOSE MANUEL GABRIEL DE LA FUENTE 

LONDOÑO

LEIDY TATIANA HERNÁNDEZ NAVARRO

JULIETH JHAZBLEIDY HERRAN ALVAREZ

NICOLLE SOFIA LUGO PINTO



Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026
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QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026Mapas conceptuales sobre técnicas de ventas, Mini 

script de venta X 06/06/2026

QUIZ X 13/03/2026Diagrama de flujo del proceso de ventas y propuesta de 

estrategia de fidelización. X 20/03/2026 Documento de estrategia de ventas para la campaña 

asignada, X 27/03/2026Participación en simulaciones aplicando técnicas de 

negociación X 27/03/2026
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Generar Plan de Aprendiz


